KAMAQJ
BUSINESS

“CREANDO NEGOCIOS
INTELIGENTES”




Nuestra Empresa

KAMAQI BUSINESS es una empresa peruana que brinda
servicios de ASESORIA y CONSULTORIA COMERCIAL INTEGRAL
e INVESTIGACION DE MERCADOS.

Nuestra experiencia profesional nos permite ser especialistas en
los campos de VENTAS y MARKETING:

KAMAQI BUSINESS KAMAQI BUSINESS
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“el que crea” “negocios” “Creary hacer negocios”

é¢Por qué marcamos la diferencia?

“NUESTROS INGREDIENTES PRINCIPALES®
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Nuestros Servicios

En KAMAQI BUSINESS funcionamos como un equipo de alta

gerencia, pero trabajamos externo a ella. Desarrollamos
estrategias de principio a fin.

Tomar decisiones:mas certeras

Proporcionar resultados mas confiables (lo mas cercano a la
realidad)

Disminuir riesgos

Identificar oportunidades'de mercado

Identificary/o resolver problemas

INVESTIGACION
)3
MERCADO

L
Estrategias de Marketing
=  Planes de Marketing
*  Planes de Comunicacion
Organizaciéon del area Comercial
Investigacion de Mercado
Creacion y Lanzamiento de Productos y Servicios
Creaciéon de Marcas (Branding)
Fidelizacién y Servicio al Cliente
Benchmarking
Estrategia de Portafolio de Productos

e
Estrategia de Ventas

= QOrganizacion del Equipo de Ventas

= Evaluacion de Herramientas de Gestion

= Disefo del Presupuesto de Ventas

= Disefio y Ejecucion del Plan de Ventas
Estrategia Remunerativa para Ventas

= Sistema de Comisiones, Incentivos y Premios
Modelo de Indicadores de Eficiencia de Gestion
Evaluacion del perfil de la Fuerza de Ventas
Auditoria y Control del equipo de ventas
Organizacion del area de Administraciéon de Ventas

» |nformacién Comercial
Analisis del Proceso de Ventas
Diagnostico e Implementacion del Go To Market
Direccion Comercial Externa

MARKETING

VENTAS




Nuestros Servicios
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= Estrategia de Canales de Distribucién & Go to Market

~cf> = Evaluacién y Disefio de Redes de Distribucion & Go to Market
éé = Analisis y Disefio de Rutas para optimizacién de Ventas
5 = Plan de Cobertura
> = Estrategia de Sell in y Sell Out
* Inteligencia de Mercado
= Levantamiento de informacién de mercado y competencia
= Gestiéon de Campo
= Técnicas para control de almacenaje y stock |
cé') * Auditoria en el PDV |
r = Gestion de espacio eficiente
§ = Administracion de Categorias
<§: *  Merchandising
= = Excelencia en surtido, inventario, presencia, reposiciony
é exhibicion
- =  Promociones

= Activacion de promociones y gestion del punto de venta
* Visibilidad

= |dentidad Visual
* Entrenamiento para promotores, mercaderistas e impulsadores



Investigacion de Mercado

“Servicios que marcan la diferencia”

éDonde Actuamos?

M Loreto

M Piura
\
\

|| Lambayeque/ M Cusco
M La Libertad” ,'

M Junin
/
M Lima ’
M Ica

X /7
B Arequipa

Nuestros Servicios

DISTRIBUTION FOCUS GROUP

RESEARCH *  Pruebas de producto.
*  Pruebasde

aceptabilidad de marca,
conceptos, productos.

. Evaluacion de la
distribucion

ESTUDIOS

CUANTITATIVOS ESTUDIOS DE

PROFUNDIDAD
*  Insight Consumer

*  Brand Research
*  Habitos de compra y consumo

*  Store Audit
*  Xpresso Research

INTELIGENCIA
COMERCIAL

* Cliente incégnito

*  Benckmarking de precios
* Levantamiento de Precios
*  Satisfaccion al Cliente

ESTUDIOS CUANTITATIVOS/
CUALITATIVOS
*  Research Consumer

¢ Market Share
*  Express KAMAQI



Marketing

Distribucion

Trade Marketing

CONTACTANOS:

KAREN MERCADO .
984 243 297

kmercado@kamagibusiness.com.pe
(Asesora Comercial)

Av. De los Ingenieros 631 Of. 502
— Stgo. de Surco
www.kamagibusiness.com.pe
info@kamagibusiness.com.pe

(01) 759 3635




